《进出口贸易的磋商》教案
	授课教师
	袁文敬
	授课时间
	4月18
	授课班级
	17电商

	课题
	第四章第一节
	总课时
	45

	教材分析
	教学目标：通过学习，使学生能够了解进出口贸易磋商的概念、形式、内容和环节；掌握磋商谈判的原则
教学重点：交易磋商的步骤
教学难点：发盘、接受
教学方法：讲练结合法
所用课时：1节

	教学内容及步骤：
一、导入新课：案例（中美麻袋贸易）
二、明确学习目标： 
了解交易磋商的形式
掌握交易磋商的步骤询盘、发盘、还盘、接受
三、知识学习：
进出口贸易的磋商
（1） 交易磋商的形式
1、 口头磋商
2、 书面磋商
（2） 交易磋商的步骤
1、 询盘

2、 发盘（示例）

1 发盘的构成条件

2 发生盘的生效和撤回

3 发生盘的撤销

④发盘的失效

3.还盘（示例）

4．接受

（3） 案例
1、 案例（ＡＢ公司谷物发盘）

（4） 情景模拟

ＡＢ同学模拟交易磋商步骤
四、技能学习：培养学生熟悉交易磋商的步骤，学会在实际工作中运用国贸知识进行交易。
五、态度养成： 培养学生全面周到的工作态度。
	时间
5’

2’

30’

6’



	课堂小结
	1、 交易磋商的形式
2、 交易磋商的步骤

	2’

	教学反思
	本堂课设计两条主线：一条是教师引领，另一条是学生交流；确立一种形式：学生分组讨论的形式；以“案例分析法”为主，辅以“创设情景法”和“探究式教学法”，从而实现教学效果最优化，教学效益最大化。


